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RE/ MAX BRAS". CHEGA PARA LIDERAR

0 MERCADO IMOBILIARIO ATRAVES DO

SISTEMA DE FRANQUIAS

A RE/MAX Internacional,

imobiliaria do mundo em transacges, INICIOU sua

maior rede de franquia
operacao no Brasil com uma estrategia agressiva
para conquistar a lideranca do mercado nacional de
franquias imobiliarias. Fundada nos Estados Unidos
por Dave e Gail Liniger, em 1973, periodo marcado por
oraves problemas crise
mundial do petréleo, a empresa

economicos provocados pela
basela-se em trés
0 cliente, maxima
rentabilidade

Fundamentos: maximo servico para

COMISsSd0 para o corretor e maxima

para o frangueado.

"Dave Liniger trabalhacom a premissade que empresa

que nasce em contexto de crise, sape prosperar nd

crise. Mas para 1sto, = i ol =
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todos tem que ganhar

Teixeira, presidente e socio da RE/MAX Brasil,

master franqueado da rede americana.

Na decada de 70, Limiger, um agente imobiliario
experiente, estava desiludido com os rendimentos
o i il
nos kstados

mundo. Em sua visaoc
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0 mercado imobilidario deveric

Cor I~ = T

ser baseado na construcao de uma rede de negocios,

que oferecesse 0s melhores produtos, com uma forte

st rt:-‘.li'{'*-p;ia de marketing e total apoio aos corretores,

a fim de atrair os melhores talentos. A expansao

seria baseada na cria¢cao de um sistema de franquias
a pequenos
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oportunidade de criar seu 1p0I0

de uma estrutura consolidada e foco de atuacao, no

Caso, 0 mercado de imovels usados/terceirgs.

transformou sua visac em realidade. Hoje a
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Liniger
RE/MAX
empresas

connecida como uma das melhores
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para se trabalhar nos Estados Unidos

e uma das mals agressivas em vendas. De acordo
com ¢ ranking de 2009 da Revista Entrepreneur, a
RE/MAX esta entre as Top 10

franquias de baixo

custo. Em 2008, ficou em 7% posicao no ranking
mundial de franquias,

setor imobiliario.

sendo sempre a primeira no

Liniger c¢riou uma maquina de

vender imovels, que revolucionou o mercado” afirma
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Teixeira. O modelo "todos ganham” virou titulo do

livro de Dave, que € hoje uma figura lendaria no
"RE/MAS

Mmaximo

mercado 1mobiliario  norte-americano.

significa Real Estate Maximus, ou seja, o
resultado, comissao, cooperacao, formacao, servico ao
cliente e rentabilidade. E é este modelo que estamos
trazendo para o Brasil’, explica Teixeira.
A RE/MAX Brasil é

administrada pelossocios Renato Teixeira, Paulo Toledo,

UMa empresa privada que sera

Luis Carlos Juliao e Jose Luiz Monteis, empresarios

com vasta experiencia no mercado imobiliario nacional

e internacional, que estao investindo R$ 10 milhoes
para trazer a marca para o Pais.
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Regionals, que

A estrutura da esta dividida

e Masters efefivamente vao

operacionalizar as franquias. Até o momento ja

comercializadas 9 das 17 Masters Regionais
B E%fas‘ffa, SE.-RS.BR.SC e.RN-

ster Regionais que
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do Pais. Sao elas: SP, R,
Sa0 as Ma
franquias e conversao de 1imo

em franquias RE/MAX nas

Lfarao avenda de novas
biliarias ja existentes
SUAs reginps
SUas regioe
Hara ad
ter capital entre R

O candidato deye
$ 400 e R$ 1 milhao, dependendo do
mercado em gue pretende atuar.

guirir uma Master Regional,

Nao so avendade franquias e de responsabilidade dos
gestores regionals, também o treinamento, por meio
da Universidade RE/MAX, que entrara em operacao
em breve. "Com certeza 0os melhores profissionals vao
querer trabalhar na RE/MAX", garante Paulo Toledo,

vice-presidente e socio da RE/MAX Brasil.



